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Chloé CLAIR
CEO

REJOINT NAMR EN 2020

Directrice de I'innovation, environnement et transformation digitale, Comité de Direction Vinci
Construction (CA 15Mds€) ;

Directrice de projets de construction a l'international Bouygues Construction.
Ecole Polytechnique, Ecole Nationale Ponts et Chaussées, UC Berkeley, et architecte DPLG

Membre de I’Académie des Technologies, pole Habitat, villes et mobilité

Landry LEONARD
CFO

REJOINT NAMR EN 2022

Président, EPTB Sabne et Doubs,

Vice-Président Exploitation et Méthanisation, SMET71,

Vice-Président en charge de I'habitat et de I'innovation environnementale, Communauté
d’agglomération le Grand Chalon

Doctorat Sciences de gestion, Etudes et Recherche en Stratégies - Lyon
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I'lA pour décider de

l’lavenir de I’habitat

[1] Des marchés portés par la réglementation et I'urgence climatique
[2] Une IA performante pour alimenter nos solutions logicielles

[3] Faits marquants du premier semestre 2024
o Poursuite de la conquéte sur nos 4 secteurs stratégiques

o Renforcement de I'offre produits avec le lancement d’ecoclik RGA

o Premiers déploiements en Europe

[4] Résultats du premier semestre 2024

o Triplement du chiffre d’affaires

o Amélioration des résultats

[5] Maintien du cap au second semestre
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Des marchés portés
par la réglementation
et I'urgence |

climatique




LE LOGEMENT EST LE CATALYSEUR DE TOUS LES DEFIS ACTUELS

DE NOTRE SOCIETE

80%

des batiments dans lesquels nous
vivrons en 2050 sont déja construits
aujourd’hui. Or plus de la moitié d’entre
eux ne sont pas habitables dans un

climat de 2050

L'Europe, et par conséquent la France,
ont imposé de lourdes réglementations
sur les trajectoires de décarbonisation
qgue I'immobilier doit adopter, la
nécessité pour les batiments de s’adapter
aux événements météorologiques
extrémes, et l'arrét du développement
urbain, visant 'artificialisation nette zéro
d’ici 2050.

En Europe, plus de la moitié des habitats ne SERONT PLUS HABITABLES EN 2050

En France, 6 logements sur 10 sont concernés : plus 11M d’habitations sont soumises a des
risques d’inondation accrus, 10M a celui de la sécheresse et aux fissures liées au Retrait et
Gonflement des Argiles, ou encore plus de 5M de passoires thermiques qui ne pourront
lutter contre les températures caniculaires de 2050

® O ©

o o o o
24% 50% 45% 20%
sont des sont exposés au risquent de se fissurer en sont soumis a la
passoires risque d’inondation raison du retrait et du menace d’incendie
thermiques gonflement de I'argile de forét

... ILY A UN BESOIN URGENT DE RENOVER ET DE SADAPTER !




UN CONTEXTE REGLEMENTAIRE VOLONTARISTE FACE A L’'URGENCE

DECARBONATION

Europe | Green Deal OBJECTIFS 2030 :

-60% CO2 pour les batiments

France | Loi Energie Climat Neutralité
Carbone 2050

* Loi “Climat et Résilience”: les habitats a
faible  performance  énergétique  sont
progressivement interdits a la location

* “Décret Tertiaire” pour les batiments
commerciaux et publiques: reduction de 40%
de la consummation d’énergie a 2030

* “Loi d’acceleration des ENR” (2023):
accélérer les investissement dans I'énergie
solaire

L’Europe n’a jamais autant légiféré sur les sujets climatiques

ATTENUATION & ADAPTATION sont au coeur des préoccupations

VULNERABILITE FACE AU
CHANGMEENT CLIMATIQUE

REPORTING CSRD & Taxonomie

La nouvelle directive européenne CSRD
(Corporate Sustainability Reporting Directive)
impose aux entreprises de plus de 250 salariés
de prendre en compte des risques
climatiques, dits « physiques », dans leur
reporting extra-financier.

En 2023, la BCE a exigé que chaque organise
financier fasse une évaluation rigoureuse de
I'impact du changement climatique sur ses
activités et ses financements, et mette en
place un plan d’action (d’adaptation) pour en
atténuer les effets.

# ADAPTATION

14CE

INSTITUTE FOR

ECONOMICS

nfImR

Anticiper les effets
d’un réchauffement
de +4°C :

quels couts de 'adaptation ?

ADAPTER LE SYSTEME

ASSURANTIEL FRANCAIS
FACE A L'EVOLUTION DES
RISQUES CLIMATIQUES

Un cadre daction pour préserver le régime de mutualisation des
risques climatiques et accélérer la contribution de l'assurance aux
efforts d'adaptation et de décarbonation de l'économie francaise

Président des Ateliers du Futur




[ 2]
Une IA performante -
pour alimenter nos

solutions logicielles |




NOTRE APPROCHE UNIQUE MELANT BIGDATA ET IA

En produisant des données au batiment, nous sommes
capables de définir la meilleure solution en termes
d’atténuation et d’adaptation au changement climatique pour
chaque logement.

Exhaustivité grace au Big Data : des dizaines de millions de
batiments sont caractérisés dans notre base de données

Personnalisation avec des algorithmes d’IA : chaque batiment
a son propre potentiel, sa vulnérabilité et un ensemble de
solutions a mettre en ceuvre

#massification

1

Surface
-rm habitable
= [
5

Caractérisation de millions de batiments suivant leur
morphologie, leur contexte et leur environnement

& morphologie du batiment B8 contexte || He environnement

nfImR

#personnalisation

Isolation
toiture

I @ Potentiel
A\ solaire

= Etiquette =
== énergie DPE Incendie
(feux de foret)

|

%A Exposition au retrait-gon-
flement des argiles

Hyperpersonnalisation des solutions proposées
pour chaque batiment / logement

Q rénovation énergétique _

2> risques climatiques | £ artificialisation des sols

Nous permettons a nos clients de répondre a deux enjeux majeurs qui les exposent sur le plan réglementaire et qui sont cruciaux pour la survie de

leurs activités a moyen terme :

- PRENDRE DES DECISIONS ECLAIREES : la planification écologique de leur portefeuille immobilier auprées des particuliers
- PASSER A LACTION : et le passage a I'action individuelle que celle-ci impose

‘ Aligner les objectifs réglementaires et RSE de nos clients avec leur activité

‘ Sécuriser un développement responsable et rentable sur le long terme
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LES DONNEES DISTRIBUEES

EN API

Insurance
Smart Home
~~ Pricing

By addactis & nJmR

Livraisons de données en API

data nfgymR

* Abonnement sur le « stock », cad le
portefeuille immobilier du client

e Abonnement sur le « flux » , cad les
prospects de ses offres de services

e Caractérisation d’une liste d’adresses

Usages des clients

* Caractérisation de portefeuille sur une
thématique écologique, diagnostic initial

* Reporting RSE

* Modeles de risques avec données externes

* Segmntation et ciblage marketing des clients
cibles de leurs offres de service a impact

LES DONNEES ALIMENTANT

NOS SIMULATEURS
ecoclik

Simulateurs en marque blanche qui permettent
au particulier ou au conseiller, en quelques clics
(moins de 5 mins), de connaitre le diagnostic
d’un logement sur une thématique donnée
puis le projet de rénovation adapté en fonction
de ses contraintes (budget, objectif,...).

Rénovation énergétique, solaire, adaptation aux
risques),

Cette simulation est inédite parce que :

* pédagogique : un diagnostic et des scénarios
simples a comprendre et reconnus par des
experts

* pertinente : un calcul du budget réaliste
intégrant les aides nationales, I'inflation, les prix
travaux du marché, et une estimation de la
rentabilité du projet

* instantanée : des réponses pré remplies
grace a nos données, et un parcours en
qguelques clics.

nfImR
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[3]
Faits marquants
du premier

semestre 2024

Poursuite de la congquéte
SuUr Nos 4 secteurs
stratégiques

Renforcement de |'offre
poroduits avec le lancement
d'ecoclik RCA

Premiers déploiements en
Europe
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POURSUITE DE LA CONQUETE SUR NOS 4 SECTEURS STRATEGIQUES

Nos produits s'adressent a ceux qui ont
le plus de levier pour agir massivement
aupres des particuliers, c’est-a-dire :

. les assureurs pour la prévention et les
modeles de risques prédictifs

. les banques de détail pour le financement
des travaux de transformation, et les
trajectoires globales de décarbonation et
de prévention

. les pouvoirs publics qui sont a l'origine
des réglementations, les agglomérations
qui engagent leurs concitoyens a agir pour
respecter leurs trajectoires locales et les
grands comptes publics grands
propriétaires fonciers

. Les acteurs solutionnistes qui apportent
des services pour la transition écologique
des batiments

Assurances
(23% CA au S1 2024)

matmutss 58 t_he_lem

BN SURAVENIR  Moniceati 3‘%

Assurances
UNE FILIALE DU Crédit Mutuel ARKEA

Banques
(29% CA au S1 2024)

]

A BNP PARIBAS

QUE & - PERSONAL FINANCE
POSTALE

Crédit 6 Mutuel SG =

r\| BANQUE des
TERRITOIRES

GROUPE CAISSE DES DEPOTS

@ BPCE

nfImR

Secteur public
(29% CA au S1 2024)

EX
MINISTERES

: . -
TRANSITION ECOLOGIQUE I C N

COHESION DES TERRITOIRES

INSTITUT NATIONAL

. . ’ f— DE LINFORMATION
e CEOGRAPHIQUE

LA POSTE ET FORESTIERE
IMMOBILIER

PARIS @' ﬁhrgm
Y

SACL
et b ActionLogement@

Acteurs au service des batiments

(19% CA au S1 2024)

@ veoua

e GPISH

GIE
butagaz

GAZ & ELECTRICITE



SUCCES COMMERCIAUX DU PREMIER SEMESTRE 2024

Grand propriétaire foncier

dA P =

LA POSTE
IMMOBILIER

La Poste Immobilier : un parc immobilier de 10 000
immeubles et 6 milions de meétres carrés. Ses
engagements RSE: mener une politique de biodiversité et
de gestion de 'eau visant a réduire I'impact écologique, a
régénérer les écosystemes et a reconnecter les
communautés au vivant

Les missions de namR :

* Analyser et caractériser le sol, la végétation et
['urbanisme

* Identifier, cibler les zones pertinentes et prioritaires
pour la biodiversité et la gestion de I'eau des sites de la
Poste Immobilier

» Apporter des solutions et un plan d’action a son client

Banques

Crédit <&» Mutuel
@ BPCE

Moins de questions, plus de solutions !

Les simulateurs ecoclik

. des outils particulierement

pertinents pour les conseillers bancaires qui désirent
accompagner leurs clients

Répondre aux exigences réglementaires des rapports
extra-financiers sur leurs encours immobiliers

Réduire les risques physiques et de transition
associés a leurs financements et enfin

Conseiller activement les clients sur la valorisation de
leurs biens immobiliers dans la durée.

Accompagner la décarbonation de leur portefeuille
d'investissement immobilier

Valoriser des préts verts, relais de croissance
significatifs pour les banques

nfImR

Public

PARIS ®°
SACLAY

Communauté ¢

namR, aide a la planification écologique

Appel a projet France Nation Verte «Démonstrateurs d’lA
frugale au service de la transition écologique des
territoires » (DIAT) de la Banque des Territoires

(en collaboration avec I'Institut Paris Région, BuildRZ,
Centrale Supélec, I'Institut Data IA et Dassault Systemes)

Piloter le Systéme d’lA 3, consacré a la simulation des
impacts sur les flots de chaleur urbains (ICU)

Analyser l'écart de température en utilisant des
indicateurs (couverture du sol, morphologie urbaine,
information spectrale...)

Développer des modéles interprétables et rapides a
entrainer
Formuler des recommandations
actionnables

précises et



RENFORCEMENT DE L’OFFRE PRODUITS AVEC LE LANCEMENT D’ECOCLIK RGA

namR est le seul acteur du marché a connaitre la vulnérabilité des logements aux risques climatiques actuels et projetés

&coclikRGA

Etape 3/5 Diagnostic

Le diagnostic de votre logement est prét !

7 chemin de laucate 32700 lectoure... £

Votre logement est  vulnérable au RGA

Ga veut dire quoi “vulnérable” ?

Ce niveau de vulnérabilité indique que les caractéristiques de la maison et du terrain pourraient favoriser des
variations significatives de I'numidité du sol, le facteur pré au phé éne de retrait. des
argiles. De plus, la structure de la maison suggére une fondation peu profonde et/ou une résilience limitée face
aux mouvements différentiels du sol, ce qui pourrait contribuer 4 des dommages structurels.

ﬁq Les 5 points faibles de votre logement ﬁl Aucun point fort sur votre logement

Pas de sous-sol total ni de vide sanitaire (i)
Arbres trop proches () Pas de trottoir autour de la maison @

Pas de drainage déporté () Pas de gouttiére raccordée (@)

GéRlSQU ES Votre logement est situé dans une zone géographique ~ fortement exposée au RGA

[ & Revenir au logement ]

Déja un premier client bancassureur
Démo :

[M Voirla carte

Voir les solutions —

&coclikRGA e e 10 e

Etape 4/5 Solutions

Bonne nouvelle ! Nous avons trouvé des solutions efficaces pour votre logement
Faites votre sélection et obtenez rapidement le co(t indicatif des solutions que vous pouvez mettre en place

Solutions prioritaires

Vérifier I'étanchéité des Raccorder les gouttiéres aux Installer un caniveau déporté
canalisations enterrées réseaux d'évacuation
Coit: @ Colt: @@ Coit: @

Eloigner les arbres a proximité de
votre maison

Coit: ®

Solutions complémentaires

Réaliser un trottoir périphérique Renforcer la structure par
chainage
Coit: 9@ Coit: 0@ @

Pourquoi nous vous conseillons d'agir vite

0 En cas de sinistre, la méthode de réparation souvent préconisée est |a reprise en sous-ceuvre par longrine et micropieux.
Selon les données du rapport de la Mission Risques Naturels de 2018, cette opération peut colter en moyenne 76 000€, mais ce montant peut atteindre

[ & Revenir au diagnostic Cott total : >~ 6800 € 2 vaiider avec un expert terrain

nfImR


https://climate.ecoclik.fr/simulateur-rga?user=namr

— PREMIERS DEPLOIEMENTS EN EUROPE nEImR

Les marchés européens reposent sur les mémes catalyseurs :
objectifs verts et réglementation associée, colts de |I'énergie et urgence climatique

REGLEMENTATION PARTAGEE TRACTION
SUR LA DECARBONATION COMMERCIALE OPEN DATA
Les réglementations européennes en matiére de La traction commerciale se situe actuellement Le cadre européen de partage des données open data
transition écologique s’y appliquent et sont suivies par prioritairement en Europe de I'Ouest, en lien avec posé par la convention INSPIRE constitue une
des décrets d’application locaux promouvant ce la demande des clients actuels de namR infrastructure tres favorable a la disponibilité des
mouvement. (assurances et banques notamment), et au cadre données source (harmonisation de la production de
réglementaire commun sur la transition données géographiques au niveau de I'UE, partage et

Aujourd’hui, seule la France a réglementé, les autres

N , . . autour de la donnée environnementale)
Les premiéres réglementations en Espagne arrivent en

2025.

AMBITIONS PLAN D’ACTION COMMERCIAL

Accompagnement des clients souhaitant étendre l‘accés aux
solutions technologiques déja déployées avec succés en France a
d’autres implantations en Europe

* Comprendre les spécificités de chaque marché local

» Développer un chiffre d’affaires récurrent en Italie et en Espagne

* Commencer avec PRRRS[-aretr| et tester 'appétit

pour les solutions adaptation

Prospection aupres des comptes frangais présents en Europe e

Prospection locale




Les marchés européens reposent sur les mémes catalyseurs :

— PREMIERS DEPLOIEMENTS EN EUROPE

objectifs verts et réglementation associée, colts de |I'énergie et urgence climatique

Premiers contrats ecoclik Renov en Italie et Espagne : modules live

nfImR

Contrat avec Findomestic,
filiale de BNP Personal Finance,
le plus grand acteur du secteur
du crédit a la consommation en
Italie

* En Italie en 2022, 22% des
propriétaires ont effectué des
travaux de rénovation pour
améliorer |'efficacité
énergétique de leur logement

*  Pour correspondre aux
normes européennes, les

résidentiels

devront atteindre une

étiquette APE (Attestato di

Prestazione  Energetica -

équivalent italien du DPE) E

d’ici fin 2030 et D d’ici fin

2033

immeubles

Rinnova la tua Casa

Usa il simulatore e scopri in
modo semplice come poter
rendere la tua casa piu efficiente

e

pr & #

Rinnova la tua Casa

La stima della classe energetica della tua casa

PEEREEEEE

Precedente

Contrat avec Cétélem Espaniia,
filiale de BNP Personal Finance,
'un des acteurs majeurs du
secteur du crédit a la
consommation en Espagne

* En Espagne 84 % des logements
actuellement classés dans les
catégories énergétiques les plus
basses

* La réglementation se met en
place :

* a partir de fin 2025, le PAS-E
sera obligatoire pour tous les
batiments

* a partir de 2030, le PAS-E
devra inclure lindicateur de
réchauffement climatique du
batiment

* tous les logements doivent
atteindre une  étiquette
énergétique de D d’ici 2033 et
B d’ici 2040
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TRIPLEMENT DU CHIFFRE D’AFFAIRES

Evolution du chiffre d’affaires semestriel

(en milliers d’euros)

x 3,3

1682
1300
541 504
398
S1 2022 s2 2022 S1 2023 s2 2023 sl 2024

nfImR

Des positions équilibrées sur chaque secteur
prioritaire

Banques 29%
(28% en 2023)

Acteurs au service des
batiments 19%
(19% en 2023)

Assurances 23%
(27% en 2023)

Secteur public 29%
(26% en 2023)

Banque : forte pénétration des acteurs bancaires frangais, namR se positionne
en acteur de référence

Assurance : rythme de croissance inférieur aux attentes lié a I’attentisme sur
le marché des solutions d’adaptation




— HAUSSE DE LA CONTRIBUTION DES REVENUS RECURRENTS

Assurance et Banques :
leviers de récurrence des revenus

Les licences représentent :
100% du chiffre d’affaires réalisé en
Assurance
48% du chiffre d’affaires réalisé en Banque

Une pénétration moins rapide du modele de
vente en licences aupres des secteurs Public,
collectivites et Autres

nfImR

Assurance Banques
100% 48%
o N
| 42% du
CA total
~ en LICENCES
\\\7 /"
Autres Public, collectivités
10% 10%




RESULTATS SEMESTRIELS

nfImR

S1 2023

Chiffre d’affaires 1682 X3,3
Production immobilisée 1081 1176 -8%
Subventions et autres produits 4 29 NS
Produits d’Exploitation 2778 1715 +62%
Autres achats et charges externes 964 930 +4%
Charges de personnel 2147 2325 -8%
Excédent Brut d’Exploitation (374) (1 583) /
DAP 816 1137 -28%
Résultat d’Exploitation (1299) (2 721) /
Résultat Net (1213) (2512) /

Commentaires

Triplement du chiffre d’affaires a 1,6 M€
Renforcement de la prise de parts de marché sur les
guatre secteurs stratégiques et premieres avancées de
namR hors de France

Charges externes + 4% : recours temporaire a une
prestation externe pour renforcer le développement
technologique

Charges de personnel - 8% :

* salaires et traitements -11% a 1,604M€E,

* charges sociales +4% (lissage de I'exonération JEI
sur 'année)

* 41 ETP afin juin 2024 (- 8,2 ETP vs fin juin 2023)

Résultat net en nette amélioration de 1,3M€




—  BILAN SIMPLIFIE nEImR

En milliers d’euros 30/06/24 31/12/023
Total actifs immobilisés 4 965 4 694
Total actifs circulants 2 662 4 092
, . Trésorerie au 30/06/2024 : 531K€ (hors 1,28M€ de
dont créances clients 1172 922 créances clients)
dont disponibilités 531 2 320
dont autres créances 778 851 Au 30/08/2024
Total actif 7 626 8 787 U Trésorerie : 591 K€ et n’intégrant pas 438 K€ de
créances clients en attente de réglement
Capitaux propres (1 093) 114 Q Dette financiére : 6,024 M€ (dont une dette bancaire de
. . 3,682 M€ échelonnée entre 2024 et 2027, et des
Emprunts et dettes financieres 6 024 6 536 Comptes Courants d’Associés, notamment de la Caisse
Fournisseurs 698 789 des dépobts et consignations pour un montant de 1,597
ME€)
Dettes fiscales et sociales 871 1 002
Autres dettes 0 25
Produits constatés d’avance 1128 321
Total passif 7 626 8 787

F
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VISIBILITE ACCRUE SUR LE CHIFFRE D’AFFAIRES FUTUR

ARR signé a mi-septembre 2024

ASSURANCE
1 082 K€ ARR
BANQUE contrat entre 4
491 K€ ARR et 5 ans
contrats entre 2
@ rusice et 3ans
COLLECTIVITES
286 KE ARR
contrats sur 2 ou 3 ans
@ AUTRES
60 K€ ARR
contrats autour
de 3 ans

1919 K€

ARR signé

nfImR
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MAINTIEN DU CAP AU SECOND SEMESTRE 2024

Confirmation de la trajectoire de croissance

Objectif de progression du Chiffre d’Affaires > 3,2IM€ en hausse de plus de 60%

Hausse attendue de la contribution des revenus récurrents

ARR a mi-septembre de 1,92M€

Mise en ceuvre de nouvelles mesures de réduction des charges au second semestre

Ameélioration des résultats

Poursuite de I'étude d’'options de financement, avec le soutien des actionnaires, pour sécuriser le
développement

nfImR
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Disclaimer

« Ce document ne constitue pas une offre de vente ou la sollicitation d’une
offre d’achat de titres namR. Si vous souhaitez obtenir des informations plus
compléetes concernant namR, nous vous invitons & vous reporter aux
documents publics déposés en France auprés de I'Autorité des Marchés
Financiers. Ce document peut contenir certaines déclarations de nature
prévisionnelle. Bien que la Société estime que ces déclarations reposent sur
des hypothéses raisonnables a la date de publication du présent communiqué,
elles sont par nature soumises a des risques et incertitudes pouvant donner
lieu & un écart entre les chiffres réels et ceux indiqués ou induits dans ces
déclarations. »
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Les banques nEImR

Dérisquer et accompagner les

clients dans la transition

NOTRE OFFRE

Caractériser les portefeuilles de crédits immobiliers sur leur
dimension durable et risques Le développement rapide du secteur bancaire chez namR

* Adéquation de nos solutions avec les besoins actuels des banques
Proposer un service a impact autour de la rénovation énergétique,

ou des renouvelables avec une plateforme marque blanche a ' _ ' _
destination des clients * Forte traction commerciale des premiers clients en 2023-2024

* Des forces commerciales dédiées au secteur bancaire

* Mobilisation de toutes les banques sur la décarbonation ; adaptation a venir

* Des besoins a I'échelle européenne et pas seulement francaise
GAIN CLIENT

* Déploiement des offres adapté : décarbonation en développement dans le Sud de

Baisse du colt d’acquisition client pour les préts verts 'Europe, adaptation en développement en France

Amélioration du Green Asset Ratio (Décarbonation et dérisquage des
assets)
Service a impact alignés avec la stratégie RSE

&coclikRenov | [y S
NOS PRODUITS POUR LE SECTEUR S——

Energétique (DPE)

Etape 5/6 Projet

La rénovation maline
Vous rendez le bien beaucoup moins énergivore au juste prix.

[ ]
data nfgJmR v
e c oc I Investissement @ ensavoirplus  Impact écologique

gg 73 900 € TTC de travaux avec aides '58 4 480 kWh/
NOS CLIENTS 89 700 € T7C de travaux sans aides 300 kg cos¢q @Psontsevo
L - Economies estimées sur votre facture d'énergie 1 030 ot s o b o s
EENREJE%EILEP%%* = ch)ﬁlEERTAELE Credlt.,’MUtuel ,BﬂI'A GBRELJ&EE €/an ¢® Bon pourlaplanéte ! |l | porrce SESS
- e pos-gl‘['_g Estimation de la valorisation immobiliére* +4% e —

Mon installation sera amortie** en 13 ans
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* La valeur verte des logements en 2021 - Notaires de France
** Nombre d'années permettant que les économies sur facture d'électricité couvrent le cout des gestes travaux




Les assurances

Estimation fine du risque climatique

sur les actifs immobiliers

NOTRE OFFRE

Optimiser les modeles de risque actuels avec les données
relatives au risque climatique

Une offre dédiée, développée avec un partenaire actuaire Addactis,
et avec une plateforme intuitive : Smart Home Pricing

Une offre dédiée a la prévention avec les modules Ecoclik

GAIN CLIENT

Augmentation de la marge technique
Acquisition clients améliorée et accélérée (simplification du parcours client)
Amélioration & différenciation des offres

NOS PRODUITS POUR LE SECTEUR

Q@ sSmart Home 9 .
& Prioing ecoclikRGA

NOS CLIENTS

szthelem  matmuts: BMsoravenm B

assurances 3 mutuelies associées
> innove pour vous UNE FILIALE DU Crédit Mutuel ARKEA Monceau

Assurances

nfImR

Insurance
Q Smart Home

>
’

~ - Pricing

Stratégie commerciale pour le secteur assurantiel

Smart Home Pricing

* Vente de la solution SHoP en partenariat avec Addactis

* Comptes « winner takes it all »

* Principal concurrent : I'interne

* Un contexte attentiste de nouvelles décisions réglementaires
Ecoclik

* Vente en direct par namR

* Positionnement plus ambitieux des assureurs sur la prévention

Insurance Smart Home Pricing

= Home. Localisation Logement

LOCALISATION Adress ;36 Qual de Gaillon 78700 Conflans-Sainte-Honorine
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Le secteur public

Identification des potentiels

de transition des territoires

NOTRE OFFRE

Identifier les potentiels de transition écologique (solaire, rénovation
énergétique, risques climatiques) pour tous les batiments d’'une
collectivité

Donner les indicateurs et distribution de la transition écologique du
territoire aux administrations de I’état

GAIN CLIENT

Accélération de 'engagement des citoyens dans le plan de transition défini
Orientation des citoyens vers les services ad hoc mis en place par les
collectivités

NOS PRODUITS POUR LE SECTEUR

data nEImR ecoclik

NOS CLIENTS =x
. PARIS MINISTERES
N TRANSITION ECOLOGIQUE
7z spE 03 @esri IGN SACLAY oo T
= h Geosciences pour une Terre durable
SLA REGION "~p, @
CENTRE . A
“ROCHELLE VAL DE LOIRE rgm ActlonLogementG

nfImR

Stratégie commerciale pour le secteur public

* Montage d’appels a projet innovants pour subventionner notre R&D
* Partenariat avec des éditeurs pour les collectivités

* Missions spécifiques pour les partenaires publics ou les ministeres

* Abonnement aux données pour de grands comptes publics propriétaires de grands
fonciers

« C’est I’histoire d’une startup qui nous aide a décarboner la France. Elle s’appelle namR et
c’est la premiére concrétisation du réseau Datalliance de coopération public-privé lancé par
I'IGN.

Le défi, c’est de conjuguer deux ambitions écologiques : la premiére c’est la lutte contre
I'artificialisation des sols, la deuxiéme c’est le développement nécessaire des énergies
renouvelables. Trés heureux de cette coopération qui en préfigure j’en suis siir beaucoup

d’autres. » o ) ) o ) )
Sébastien Soriano, Directeur Général, Institut National de

I'Information Géographique et Forestiéere
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Les acteurs au service des batiments

Dérisquer et accompagner les

clients dans la transition

NOTRE OFFRE

Intégrer des données externes premium (de namR) aux modéles et
simulations d’équipes techniques afin de les optimiser

Extraction de données namR a la demande

Accompagnement expert si nécessaire (offre data + service)

GAIN CLIENT

Economies réalisées dans 'optimisation des modéles grace a la donnée
externe

Interopérabilité unique des thématiques écologiques et contraintes
reglementaires

NOS PRODUITS POUR LE SECTEUR

data nEJmR écoclik

(_sovreus | ©
VEOUIA
EAU

NOS CLIENTS

®Butagaz GPIS

Stratégie commerciale pour les acteurs solutionnistes

nfImR

* Prospection sur les grands comptes uniquement (Veolia, Suez, Butagaz, Total Energies,

EDF, GRDF...)

* Propositions basées sur des analyses de marché et de ciblage marketing pour Data namR

* Intégration de simulateurs Ecoclik dans leurs sites ou en APl pour alimenter leurs propres

simulateurs

Analyse adresses La Madeleine

4415

adresses uniques ‘4286

Erreurs de
géocoding

81,7%
du référentiel

Retraitement de base

+98

+1.9%
Batiments
publics (68

adresses)

a partir du SIRET
(15 adresses)

Infos
complémentaires
(15 adresses)

88,7% 90,6%
du référentiel du référentiel

Retraitement
avancé (manuel)

Exemple d’analyse de portefeuille fait pour Veolia

490
(9.4%)

: Différence avec

le référentiel
namR

(Adresses
prioritaires &
vérifier par
Veolia)

100%
du référentiel
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